
 

 

 
 
 
 
 
「こんな仕掛けもあるのか！？」 
 

栃木県の小さな町で自動車板金

塗装業を営む谷田貝氏。工場や工

具類を一般客に貸し出し、客が自分で修理する「世界初のレンタルガレージサービス」を開発。また谷田貝氏

が代表を務める、町の職人グループで立ち上げた「ものづくり工房アンテナショップ」の販路作戦も今までの

例にない手法として注目され、NHK 教育テレビなどで紹介される。このユニークな２つの販促手法について

泥臭い実践事例を公開します。 

  【 講 師 】  谷 田 貝 孝 一  氏 (ﾔﾀｶ ﾞｲ  ｺｳｲﾁ )  

・ 有限会社ジュントオル 代表取締役 

・ ものづくり工房アンテナショップ 代表（中小企業経営革新支援法承認企業） 

 1９57 年生まれ。17 歳で自動車板金塗装業界へ。88 年谷田貝自動車板金塗装業開業。96 年、世界初セルフ板金塗装レンタルガレー

ジを開店し注目される。現在、事業を行なうかたわら「ものづくり工房」代表として地域活性化に貢献するとともに、各地の小規模

事業者の集客・販売促進の指導に活躍中。 

【日  時】   平成 24 年 １１月２９日（木） 
          １８：００～２０：００ 

【会  場】   三沢商工会館 （三沢市幸町二丁目 1-1） 

【受講料】   無 料 

【主  催】   三沢市商工会 

【申し込み】  電話・FAXまたはメールにてお申込み下さい。 

ＴＥＬ：0176-53-2175／ＦＡＸ：0176-53-2766／E-mail：mcci303@r66.7-dj.com 
 

三沢市商工会総務課 行 

11/29開催「仕掛け人が儲ける仕組みを伝授する」 受講申込書 

事 業 所 名  

所 在 地                      電話（  ）     FAX（  ） 

受講者氏名 １  ２  

 

●お金をかけずに集客し売上を倍増させる方法公開！ 

●現場の泥臭い実践実例公開！ 

●仕組みに売上を作らせる方法を公開！ 

 

経営セミナーのご案内 

NHK教育テレビ「ビジネス未来人」にユニークな“仕掛け人”として出演！！ 

「売れた事例」＆「儲ける仕組み」の作り方を公開 

【講 座 内 容】 

１．新規客を集める方法 

２．「売る」前に「つながり」をつくる 

３．お金をかけずに集客する方法 

４．売らずにお客に教える方法 

５．お客を顧客にする方法 

 

 

 

 


